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Anexo 5 - Caracterizacion y Resumen de la Participacion en el Site Selectors
Guild Conference

Caracterizacion del evento

El Site Selectors Guild es la unica asociacion mundial de consultores profesionales
lideres en seleccidon de ubicaciones para inversidn corporativa. Sus miembros
asesoran a corporaciones de todos los sectores e industrias en la definicién de
estrategias de localizacién a nivel global.

La conferencia anual es el evento insignia de la organizacion, con participacion de
todos los miembros globales de la asociacidon. Su eje central es el intercambio de
conocimiento y el relacionamiento entre consultores, profesionales de desarrollo
econdmico y agencias de promocién de inversidon de todo el mundo. Una de sus
caracteristicas mas distintivas es su formato exclusivo: la proporcidn de asistentes es
de ocho representantes de organizaciones de desarrollo econdmico por cada miembro
de laorganizacion, lo que garantiza un acceso directo y personalizado a los consultores
mas influyentes del sector.

La edicién 2026 se celebré en Atlanta, Georgia con sesiones tematicas sobre
tendencias en seleccidn de ubicaciones, estrategias de localizaciéon corporativa y el
impacto de variables como aranceles, talento humano e incentivos fiscales en las
decisiones de inversion.

¢, Por qué es estratégico para ProBarranquilla?

La participacién en este evento es de alto valor para la atracciéon de inversion, dado que
los consultores de la asociacion no solo asesoran directamente a empresas
multinacionales en sus decisiones de expansién, sino que actian como
intermediarios clave en una proporciéon significativa de los proyectos de inversion
corporativa a nivel mundial. Posicionar a Barranquilla ante estos actores equivale a
llegar indirectamente a cientos de empresas con planes de expansién internacional.

Resumen de la participacion

ProBarranquilla, con el acompafamiento de la oficina de ProColombia en Miami,
participo en el Site Selectors Guild Conference, un evento organizado por la principal
asociacion mundial de consultores que intermedian una proporcién significativa de las
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decisiones de inversidon corporativa a nivel global. Este encuentro reline a consultores
lideres en seleccién de ubicaciones (site selection), agencias de desarrollo
econdmico, gobiernos y entidades enfocadas en la atraccién de inversidn, asi como a
empresas con planes de expansién internacional.

El relacionamiento con este tipo de consultores de alto nivel es estratégico, ya que no
solo tienen la capacidad de influir directamente en las decisiones de inversiéon de sus
clientes, sino que también actian como multiplicadores de la propuesta de valor de
Barranquillay el Atlantico en mercados internacionales.

En el marco del evento, se concretaron siete reuniones con los siguientes
consultores:

e Jason Hickey, Hickey & Associates: Trabaja con compafias clasificadas
dentro del Fortune 500 y cuenta con experiencia en Latinoamérica,
particularmente en México y Costa Rica; en Colombia ha desarrollado
proyectos en Bogotd y Medellin. Identifica al pais con oportunidades en los
sectores de tecnologias de la informacidn y desarrollo de software. Manifest6
interés en recibir informacién adicional sobre el sector de manufacturas y
detalles especificos sobre la apuesta de MRO.

e Darin Buelow, Deloitte: Consultor senior especializado en estrategia de
localizacién y huella global para compahias de sectores como manufactura,
distribuciéon y automotriz, entre otros. Actualmente, asocian a Colombia
principalmente con proyectos del sector servicios, mientras que en
manufactura México sigue siendo su principal referente. En este contexto,
solicité la elaboracién de un documento comparativo con México que permita
evidenciar el potencial de Barranquilla y el Atlantico. Una vez validadas las
condiciones de competitividad, considerarian incluir la ciudad dentro de las
alternativas presentadas a sus clientes.

e Alexandra Segers, Tochi Advisor: Gerente General con méas de 15 afios de
experiencia en la gestion de proyectos de expansiéon internacional, con
especializacién en los mercados europeo y asidtico. Manifestd interés en
conocer la oferta de Colombia, particularmente de Barranquilla, al identificar
oportunidades de nearshoring para clientes con operaciones en China. Como
seguimiento, se acordd compartirinformacion sobre disponibilidad de terrenos
de gran escala (aprox. 100 ha), asi como detalles sobre los costos de energia
eléctrica y opciones de energia renovable.

e Carter Wood, Ernest & Young: Actualmente lidera la oficina en Singapur como
Director de Servicios de Localizaciéon e Innovacidén en Incentivos Globales. Si
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bien EY cuenta con presencia en Colombia y en toda Latinoamérica, Carter
desempena un rol clave en la identificacion y direccionamiento de
oportunidades de nearshoring. Como seguimiento, se acordé compartir
informacién estratégica de Barranquilla para su difusién entre potenciales
clientes.

e Sydney August, CBRE: Consultora con amplia experiencia en servicios de
relocalizacién, expansién y nuevas operaciones de plantas de manufactura y
centros de distribucién. Actualmente estamos trabajando una oportunidad de
inversion de un centro de reacondicionamiento y reparacion de celulares para
atender el mercado global desde una Zona Franca.

e Matt Szuhaj, Strategic Development Group: Consultor especialista en
estrategias de expansion internacional para compafiias en sectores de
manufacturas, distribucién, shared services, data centers, entre otros, en las
Ameéricas, Europa y Asia. Participé en un panel sobre inversion en el sector de
Ciencias de La Vida, para lo cual Latinoamérica no es percibido como un
destino interesante para invertir. Sin embargo, hubo apertura para explorar
oportunidades con otras industrias.

e Bob Hess, Newmark: Firma global de servicios inmobiliarios que asesora a
inversionistas institucionales, corporaciones y propietarios en la toma de
decisiones sobre sus activos y estrategias inmobiliarias. Cuenta con amplia
experiencia en la adquisicion y estructuracién de transacciones, siendo este
uno de sus principales focos de negocio. Como linea de trabajo potencial,
podria explorarse la identificacion y promocién de proyectos o compahias con
operaciones en Barranquilla que estén evaluando la venta de sus activos,

alineando dichas oportunidades con el perfil de inversién de la firma.







